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Обилие книг с бизнес-советами и различными подходами 

к со зданию продукта затруднили понимание того, как происхо-

дит генерация идей. Тем, кто запутался и ищет простых и емких 

объяснений, придет на помощь книга бывшего телевизионного 

журналиста BBC Стива Роулинга «Я хочу больше идей». Как сде-

лать так, чтобы уникальная идея пришла в голову и превратилась 

в интересный проект, а мотивированная команда поддержала 

бы и начала его реализовывать? Роулинг уверен, что это не так 

уж и сложно: его незатейливые на первый взгляд советы изменят 

ваше мнение о «креативе» и помогут превратить это абстрактное 

понятие во вполне конкретный и структурированный процесс.

По мнению Роулинга, творческие способности — это не приви-

легия избранных, а приобретаемое качество. Более того, раз-

витие творческих способностей — возможность, доступная 

абсолютно каждому. В книге, которую представляют Москов-

ские школы искусств, автор разбивает процесс придумывания 

на отдельные этапы. По его мнению, необходимо разделять 

дивергентное, латеральное и конвергентное мышление, чтобы 

создать что-то по-настоящему новое. Таким образом, чтобы 

творить эффективно, нужно сначала упорядочить мыслитель-

ный процесс. Сама книга организована по этому же принципу: 

каждый раздел состоит из обзора, в котором даны краткие 

описания инструментов, и разбора, подробно раскрывающего 

понятия на примерах из бизнеса, политики или киноиндустрии.

Бо ´льшая часть книги посвящена практическим приемам, тео-

рии отводится ровно столько места, сколько нужно. Автор 

предлагает выполнить множество упражнений, подходящих 

как для индивидуальной, так и для групповой работы, и указы-

вает время, которое следует затратить. Благодаря этому книга 

становится уникальным пособием, полезным для самых разных 

людей: руководителей высшего звена и младших сотрудников; 
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интровертов и экстравертов; командных и индивидуальных 

игроков.

Внушительный список литературы, на которую ссылается Стив 

Роулинг, позволяет назвать книгу «Я хочу больше идей» универ-

сальным сборником: в нем можно найти конкретные предло-

жения, как опробовать и улучшить свои идеи, отсечь неудачные 

и продать лучшие самым важным людям, а также как правильно 

представить свои проекты в социальных сетях. Воспользуйтесь 

советами Роулинга, запаситесь желанием творить и стикерами, 

выделите на упражнения немного времени — и ваш творческий 

процесс превратится из хаотичного выжимания идей в эффек-

тивное и удивительное путешествие по миру задумок!

Сергей Казарновский,
Московские школы искусств
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